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La competitivitat
de les grans zones
mundials a les
portes del 1998

El repte de la Unié Europea, que genera menys
ocupacid i creix menys que els Estats Units j ol Japo.
¢s la inversid en noves tecnologies

Fa diversos anys que s'esta produint
una caiguda de la competitivitat europea
respecte a altres zones geografiques. Hi ha tres
indicadors que assenyalen aquesta pérdua de
competitivitat: 1) La Unio Europea esta perdent
quota en el mercat mundial: la participacio de
les seves exportacions en el total mundial
davaila. Efectivament, i malgrat que la UE en
conjunt és la primera potencia comercial del
moén, la seva quota sobre el total de tes
exportacions ha passat del 25% fa vint anys al
18,6% actual. 2) Genera Menys ocupacio que els
Estats Units i el Japo. L'atur a Europa, que era ta
meitat del dels Estats Units als anys 70, ara és el
doble que el del sey competidos america. Els
darrers 35 anys, EEUU ha creat 50 mitions nets
de flocs de trgball, el Japo, 20 i la UE, nomes 10.
31 A mes, i des de fa vint anys, el ritme de
cretxement de {'economia europea és meés lent

que ei dels seus competidors.

A l'informe que publica The World
Econormic Forum sobre la Competitivitat
Mundial {Grafic |) es pot observar que fa majoria
dels paisos europeus iespeciaiment Franga,
Alemanya i ltatia) davallen llocs respecte a arys
anteriors. Per tant, segons aquesta institucio, els
Paisos europeus perden competitivitat respecte
a altres paisos més dinamics. L'estudi defineix
la competitivitat com “la capacitat d'un pais
d’aconseguir altes taxes de creixement de la
seva renda per capita”. L'index de competitivitat
que utilitza classifica le% economies segons les
seves perspectives de creixement per als
propers cinc o deu anys en funcio de
determinades variables cconomigues, com
puguin ser, obertura exterior, funcionament dels
mercats financers, nivells de cortrupcio en els
seus Governs, infrastructures, qualificacio de ta
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Grafic |
Ranquing de competitivitat mundiail
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ma d'obra, desregulacio dels seus mercats,
flexibilitat dels seus mercats de treball.

La Unio Europea perd competitivitat
respecte a d'altres paisos o arees geografiques
encara que no sigui menys competitiva que
aquestes arees. Efectivament, la UE és capag de
produir i vendre una impressionant gamma de
béns i serveis als mercats exteriors. Els paisos
de la UE presenten una balanga comercial
excedentaria de {'ordre dels 80 miliards de
dolars davant d’un déficit de 140 mitiards de
dolars de la balanga comerciai dets EEUU.
Quant a exportacions de serveis itransport,
turisme, banca i assegurances), la UE duplica la
xifra dels EEUU, i com a resultat final la balanga
corrent dona per a la UE un saldo positiu de 25
miliards de dolars contra un saldo negatiu de
150 mitiards de dolars deis EEUU.

En aquest context sembia iogic que la
competitivitat s'hagi convertit en una
preocupacio fonamental a ta UE. No obstant
aix0, i malgrat les reiterades referencies a la
competitivitat, hi ha una elevada dificultat per
elaborar-ne un indicador representatiu
operatiu, atesa la varietat de factors que hi
influeixen. Nosaltres definim competitivitat com
la capacitat d'un pais 0 d'una regio per produir i
vendre béns i serveis, athora que augmenta
F'ocupacio i la renda real de la seva poblacio. En
aquest sentit, el creixement economic d'un pais
esdevé un dels factors més importants de la
seva competitivitat. Per aix0 a continuacio
s’analitzara la competitivitat de I'economia
mundial a partir del creixement economic de
cadascuna de les diferents arees geografiques al
1997 i les perspectives per al 1998,

Com es ben sabut, 'any 1997 es
caracteritza per l'acceleracia del creixement
economic. La feblesa en el creixement que
I'economia mundial havia experimentat at 1996
s'esta recuperant al 1997, pero mentre les
economies industrialitzades continuen tenint un
creixement relativament tent (un 3%
aproximadament), els paisos emergents tenen
creixements superiors al 8%.

Segons el FMI, I'any 1997 'economia
mundial creixera ai voltant del 4,3%. Perd
mentre els paisos de la Unio Europea creixeran
un 2,5%, els Estats Units mantindran una taxa
de creixement de V'ordre det 3%, és a dir, una
taxa mes gran que al 1996. Mentrestant, els



afsnagement

parcece.on

s portes del 1998

e

i
P

La competitivitat de les grars zones mundials 3

JE
o)

review

paisos de I'ex-bloc comunista continuen
recuperant-se. per be gue amb resuliats
eccnomics molt diferents pel fet que es trohen
en diferents etapes dels seus processos de
transformacio cap a sistemes economics de
iliure mercat.

1. Paisos emergents

1.1. Asia

Tradicionalment s’han
considerat paisos emergents els
quatre dragons asiatics: Hong-
Kong, Taiwan, Singapur i Corea
del Sud. No obstant aix¢, han
aparegut a l'escenari economic
asiatic una série de fenomens
aue exigeixen I'ampliacio del
que s’'entén per paisos
emergents. Aquests fenomens
son: la liberalitzacio i
conseguent expansio
economica de la Xina (amb
1.200 milions d'habitants); a creixent
industrialitzacio ce I'india {amb quasi 900
milions d’habitants i amb creixements de la
seva economia del 7% en els darrers quatre
anys), i l'aparicio de la tercera onada de paisos
asiatics a I'economia mundial amb elevades
taxes de creixement economic, els nous tigres,
Malaisia, Indonesia i Tailandia.

Tots aquests paisos asiadtics, per bé que
de caracteristiques molt heterogénies, tenen un
eievat creixement econdomic {més del 8% de
mitjana per al 1996, 1997 i 1998) hasat en
elevades taxes d'estalvi (Grafic lh i d'inversié i
una eficient estratégia exportadora. La seva
competitivitat es hasa en costos salarials baixos
ten el fet de donar moita importancia at
desenvolupament del capital huma. Sén, a mes,
patsos d'industrialitzacié recent que tenen un
sisterna economic de Hiure mercat i de llibertat
d’empresa que aposta per 13 iniciativa
empresanial. Les empreses dels paisos
desenvolupats s'instal.len en aquests paisos no
nomes per aprofitar el baix cost de la seva ma
d’obra, sind també per les seves elevades
expectatives de consum (la Xina, per exemple,
és el pais que compra més Mercedes Benz,
després d'Afemanya i Estats Units).

La Xina ofereix un mercat de 1.200
milions d'hablian!s ila taxa de creixement més
alta del mon. Eil creixement del seu PIB ai 1995

44

La quota
d’'exportacions
de la Unid Europea
ha passat en
vint anys
del 25% al 18,6%
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va ser de 1'11%; at 1996, de! 9,5% i s'espery ¢
10% per at 1997. A mes, si durant el 1997 g
autoritats economiques continuen aplicant una
politica monetaria restrictiva, el creixement dejg
preus es pot estabilitzar en el 10% (la mateixa
taxa que al 1996). L'economia xinesa s'ha tornat
tan competitiva que d'uns anys
cap aqui, es el segon pais
receptor, després dels Estats
Units, d'inversio directa exterior

1.2. America Liatina

La competitivitat
d’America Liatina es basa en
una serie de reformes,
comengades fa set anys, que
inclouen estabilitat
macroeconomica, obertura at
comerg exterior i importants
programes de privatitzacio. Es
tracta d'un canvi de direccio en
I'economia, que consisteix a
establir un sistema de llwre competencia,
reduccio dels deficits pablics, rebaixes
aranzelaries. control de la quantitat de diner,
millora en el finangament exterior, major
cficténcia productiva i conquesta de mercats
externs

Fruit d’aquests canwvis, d'enca de 1990 ha
millorat sensiblement el clima economic de la
regio. S'han aconseguit elevades taxes de
creixement economic, millora en ‘ocupacio,
major equilibri en els comptes exteriors i preus
mes estables. Paisos com I'Argentina, Xile i
Bolivia estan tenint en els darrers anys taxes
d'inflacio d'un digit, quan a finai de la decada
dels vuitanta aquestes arribaven als tres digits.
Per al conjunt de 1a regio la inflacio ha passat
del 888% al 1993 a un 20% at 1996.

t'any 1995, totes aquestes millores es
van veure entel.lades per I'efecte “tequila” i
“tanga”: 1a greu crist economica produida per la
devaluacio de ta moneda asteca (desembre de
1994} va reduir. al 1995, la taxa de creixement
d’America Liatina a I'1%, quan a! 1994 havia
estat del 5% per a tota 14 regit. Tot i aixo, al
1996 Ia crisi ja havia remuntat i |la zona va
experimentar un creixement mitja de! 3,5%;
pero mentre Xile, Colombia i Peri van tenir
creixements de la seva actlivitat per sobre del
5%, Argentina, Mexic i Brasil van experimentar
creixements meés reduits. El bon comportament



rna
-

parceiuy

s grans zones mundials a les portes del 1998

petitivitat de le

Lacor

Grafic i
Estalvi i creixement als paisos emergents

Estalvi com a % del PNB Taxa de creixement del PNB

Paisos 1984.95

Xine o %8 . .
india e
_Hong Kong w2
Indonésia . .. .. ......._303
Coo o ms L
Malaisia_ o T TR
Filipines _ N o i
Singapur, . 83 i
Telandia, . .. ...._.324 .
Taiwan__ . . .23 !
Afiea . .. ... 4
Ameérica Llatina _ s '

Eont: Elaboracio propia a partir de dades del Financia: Times The Economist : CEPAL.

que actualiment estan tenint aquestes
aconomies fa que el FMI prevegi creixements
del 4,4% de mitjana anual per al 1997 i 1998,
encara que mentre Xile, Colombia Bolivia
tindran creixements de la seva activitat det 5%,
Cuba, Costa Rica i Uruguai no arribaran ai 3%.
1. 3. Paisos en transicio
Les antigues
economies de planificacio
central estan recottint cada
cop mes els fruits dels seus
programes d'ajust. Aigunes
d’eltes porten diversos anys
amb creixements economics
elevats | amb una relativa
estabilitat macroeconomica.
Es tracta de paisos que ¢s
troben en fases molt
avancgades en el proces de
transicio cap a economies de mercat {Polonia,
Txequia, Eslovaguia, Hongria, Paisos Baltics i
tslovenial. D'aitres, en canvi, estan mes
endarrerits, com per exomple Russia ila resta
de paisos de ia CEt (Comunitat d'Estats
Independents), on el creixement economic ha
estat negatiu fins al 19386. No obstant aixa, per

(A

El gran creixement

en costos salarials

baixos i una eficient

primer cop des de 1989, Russia esta creixent al
voltant del 3% al 1997 i el FMI espera aquesta
mateixa taxa per al 1998.

Efectivament, I'econoniia russa portava
temps atravessant un dur procés d’ajust de
consequencies nefastes: substancial davallada
de 1a produccio, elevat
nombre de persones a Vatur,
altes taxes d'inflacio i. sobre
tot, una important caiguda

asiétic, del 80/0, es basa del nivell de vida. Malgrat

aquests greus problemes,
I'economia russa comenca a
donar certs senyals de

millora, com ha reconegut el

estratégia exportadora #mien el seu darrer informe.
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L aveng en les reformes
estructurals t "aplicacio de
politiglies monetartes i fiscals
restrictives, juntament amb 1a introduccio d'una
handa de fluctuacio per al ruble, es pot traduir
en una progressiva reduccio del creixement dels
preus, una davailada del deéficit pubtic, un
superavit a la balanca per compte corrent t en
un increment de les reserves internacionals de
divises. A més, Facord de reestructuracia del
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deute extern signat amb els bancs comercials i
I'acord assolit amb el Club de Paris, poden
permetre al pais un millor acces al finangament
exterior.

2. Paisos industrialitzats

2.1. Japo: la sortida de la crisi

Despres de quatre anys de recessio, el
Japo surt de ia crisi. Efectivament, e! pais va
créixer al 1996 al 3,5%. La inflacio va ser det
0.1% i la taxa d'atur del 3.3%. Les exportacions
van créixer un 14% davant d'un creixement del
15% per a les importacions. Totes aguestes
dades macroeconamiques indiquen que
'economia japonesa es troba en una sortida
clara de la recessio. Aixd es deu al fet que les
autoritats economiqgues han aphcat un pla
d’estimul economic amb un cert regust keynesia
en el qual s‘inclou una politica fiscal expansiva,
la mesura mes important de la qual és la
reduccio temperal dels impostos sobre 1a renda
de les persones fisiques amb 1a
finalitat de generar augments del
consum. Aquesta mesura
precedeix un projecte mes ampli
de reforma del sistema fiscal,
originat per I'envefliment de la
poblacio, en el qual 1a principal
linia directriu és la reduccio dels
impostos directes i faugment
dets indirectes. Des del punt de
vista de 1a despesa publica es va
incrementar Ja inversio en
infrastructures i en beéng
d’equipament per a noves
activitats empresarials. Amb
aquestes mesures sobre els INgressos 1 despesa
pubiica, el govern japoneés pretén reactivar la
demanda interna.

Igual que Ia politica fiscal, la poiitica
monetaria tambeé ha estat i continua sent
expansiva. Efectivament, des del setembre de
1995 el tipus d'interes oficial es situa en un
minim historic, 0,5%, la gual cosa esta
contribuint a la recuperacio i creixement de
'economia. D'altra banda, 1a depreciacio real
del ien esta beneficiant exportacio, i amb aixo,
la produccio l'ocupacio. A mes, fes grans

'companyies estan retaltant salaris, reduint les
hores extres i (':ongelant altres conceptes
retribitius, amb 'objecte de mantenir els costos
salarials a nivelis competitius.

Les reformes a la
majoria de paisos
d’Ameérica Llatina
els situen en una
previsio de creixement
del 4,4%

2.2. Europa perd competitivitat

No hi ha cap dubte que, en les ultimesg
decades, Europa ha sequit un important proces
integrador, agrupant progressivament un mMajor
nombre de paisos, que formen fa UE. Com a
consequencia d’aixo, els paisos europeus s'han
internacionalitzat, i han augmentat entre elis g
nivell dels seus intercanvis. No obstant aixo, 14
UE esta perdent participacio en els mercats
mundials (Grafic IN), es a dir, competitivitat
exterior. Una forma d‘avaluar la competitivitat
relativa d'un pais es analitzar la proporcio de les
seves vendes al mercat mundial en relacio amp
les exportacions totals de tots els paisos. Aj
Grafic 1l es pot abservar que els grans paisos
europeus estan perdent quota en les
exportacions mundials de beéns. Es possible que
la simplificacio deis tramits duaners dins de la
UE hagi pogut tenir alguna repercussio en les
disminucions comptables de la participacio

europea al mercat mundial
6 ‘ de béns.

A més, el vell
continent fa bastant d'anys
que esta perdent forca Al
Grafic IV es pot observar ¢
major creixement i els
majors nivells d‘ocupacio
dels Estats Units i Japo
davant la UE en els vint
anys que van des de 1976 a
1997. Eis majors nivells de

creixement economic als

, ’ Estats Units i Japo han

SUPOsat majors nivells
d'ocupacio en aquests dos paisos. L'economia
europea, com que té menors taxes de
creixement, ha gquedat condermnada a tenir mes
atur. Efectivament, al 1997 la taxa d'atur
europea rondava '11% de la poblacio activa,
mentre que la del Japé i la dels Estats Units
eren del 3,5% i 5%, respectivament. En resum,
Europa creix menys, genera menys ocupacio i a
meés, perd mercats exteriors davant dels seqs
competidors.

Aquests mals resultats economics de la
UE evidencien el problema de la seva perdua de
competitivitat, que es deu als majors costos
taborals, socials, financers i fiscals que suporten
les emnpreses europees. Perd tambe, i tal com
s'observa al Grafic V, a les seves menors
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despeses en Recerca i Desenvolupament (R-Di
{menors possibilitats de generar tecnologia
propia). Aixo es deu al fet que les despeses en
R+D s6n crucials per al creixement a liarg
termini, a través del seu impacte en el canvi
tecnologic. Una prova d'aixo és que 1a UE té una
participacio relativa menor als mercats
mundials de productes d'alta tecnotogia. Un
estudi recent de I'lnstitut Alemany d'Analisi
Economica (IFO) calculava que tes menors
despeses en R+D d'Europa enfront dels Estats
Units i Japd suposaran la pérdua
de 3 milions de treballadors en el
periode de 1996-99. Per tant, la
competitivitat d'un pais depen,
entre d'altres factors, de la seva
tecnologia o el que és el mateix,
de la seva capacitat per innovar.
Aixo vol dir que els fonaments de
la competencia es desplacen
cada cop meés cap a la creacio i
assimilacio de coneixements. Com ha indicat M.
Porter, les empreses aconsegueixen avantatges
competitius a través d’innovacions.

Eis paisos de !'area de I'OCDE destinen al
voltant de 400.000 milions de dolars a paritat de
poder adquisitiu (PPA) a activitats de R+D. Una
analisi percentual feta per 'OCDE de les
despeses en R+D per paisos mostra que els
Estats Units destina a R+D el 2.5% dei seu
producte interior brut (PIB), la quat cosa
representa uns 170.000 milions de dolars; el
Japo inverteix 75.000 milions de dolars PPA
anuals en R+D, el que representa un 3% del seu

Grafic i

66

L'economia russa
comenca a donar
senyals de millora

29

PIB. Els europeus inverteixen relativament
menys en R+D, un 2% del PIB, aproximadament
120.000 mitions de dolars PPA.

No obstant aix0, no tota la R+D té el
mateix impacte sobre la produccio. Un recent
treball empiric de Garland i Pampilion {vegeu
Bibliografia), assenyata que les despeses en
R+D efectuades per les empreses son les que
tenen una major influéncia en I taxa de
creixement de fa produccio, amb un efecte molt
mes significatiu que les activitats de R+D
realitzades pel sector public o
per les universitats. €n aquest
sentit, hi ha una correlacio
positiva entre el creixement det
PIB i les despeses en R+D de les
empreses privades. Aixi mateix,
es troba un estret vincle entre
les despeses que fan les
empreses en R+D i la renda per
capita. En canvi, no es troba cap
correlacio entre el creixement de! PIB i |a
despesa en R+D del govern i de les universitats.

€l Grafic V mostra la menor despesa
relativa d'Europa en R+D !diferenciant entre la
realitzada per les empreses | altres institucions)
enfront dels Estats Units i Japé. La menor
despesa europea en R+D és una de les causes,
com ja s’ha assenyailat, de la menor
competitivitat d’Europa davant dels seus dos
grans competidors.

2.3. Estats Units

Estats Units ha estat durant cinc anys el
motor de I'economia mundiai Els indicadors

Participacio (%) en les exportacions mundials de béns

1990 1995 1986
Estats Units I _ Yss
Japo . .80
Alemanya ..10,4 |
Franca - e e 67l
GranBretanya SRR 7. 1§ S
ftalia . : SNSRI, 7 2% S
Espanya e - I e 17

Font: OCDE i OMC.
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deute extern signat amb els bancs comercials i
"acord assolit amb el Club de Pans, poden
permetre at pais un mitlor acces al finangament
exterior.
2. Paisos industrialitzats
2.1. Japo: la sortida de la crisi
Després de quatre anys de recessio, el
Japo surt de la crisi. Efectivament, el pais va
creixer al 1996 al 3,56%. La inflacio va ser del
0.1% i la taxa d'atur del 3,3%. Les exportacions
van créixer un 14% davant d'un creixement det
15% per a les i/mportacions. Totes aguestes
dades macroeconamiques indiquen que
I'economia japonesa es troba en una sortida
clara de la recessio. Aixo es deu al fet que les
autoritats economiques han aplicat un pla
d’estimul economic amb un cert regust keynesia
en el qual s'inclou una politica fiscal expansiva,
la mesura més important de la qual és la
reduccio tempora! dels impostos sobre 1a renda
de les persones fisiques amb la
finatitat de generar augments del
consum. Aquesta mesura
precedeix un projecte mes ampli
de reforma del sistema fiscal.
originat per I'envelliment de la
poblacio, en el qual ia principal
linia directriu és la reduccio dels
impostos directes i 'augment
dels indirectes. Des del punt de
vista de |3 despesa publica es va
incrementar la inversio en
infrastryctures i en béns
d’equipament per a noves
activitats empresarials. Amb
aquestes mesures sobre els ingressos | despesa
publica, el govern japonés pretéen reactivar la
demanda interna.
igual que la pohtica fiscal, la politica
monetaria tarmmbé ha estat i continua sent
expansiva, Efecivament, des del setembre de
1995 el tipus d’interes oficial es situa en un
minim historic, 0,5%, la qual cosa esta
contribuint a la recuperacio | creixement de
I'economia. D altra banda, la depreciacio real
del ien esta beneficiant 'exportacio, t amb aixo,
, 18 produccio i 'ocupacio. A mes, les grans
Ycompanyies estan retallant saiaris, reduint les
hores extres i r;ongelam altres conceptes
retribtius, amb V'objecte de mantenir els costos
salarials a nivells competitius.

Les reformes a la
majoria de paisos
d’America Llatina
els situen en una
previsio de creixement
del 4,4%

2.2. Europa perd competitivitat

No hi ha cap dubte que, en les ultimes
decades, Europa ha seguit un important proces
integrador, agrupant progressivament un major
nombre de paisos, que formen la UE. Com a
consequencia d'aixo, els paisos europeus s'han
internacionalitzat, i han augmentat entre ells el
nivell dels seus intercanvis. No obstant aixo, la
UE esta perdent participacio en els mercats
mundiais (Grafic lll). es a dir, competitivitat
exterior. Una forma d’avaluar la competitivitat
relativa d’'un pals és analitzar 1a proporcio de tes
seves vendes 8l mercat mundial en relacio amb
les exportacions totals de tots els paisos. Al
Grafic lil es pot observar que els grans paisos
europeus estan perdent quota en les
exportacions mundials de béns Es possible que
la simplificacio deis tramits duaners dins de la
UE hagi pogut tenir alguna repercussio en les
disminucions comptables de la panticipacio

europea al mercat mundiai
‘ ‘ de bens.

A mes, el vell
continent fa bastant d'anys
que esta perdent forga. Al
Grafic IV es pot observar el
major creixement i els
majors nivells d'ocupacio
dels Estats Units i Japo
davant la UE en els vint
anys que van des de 1976 a
1997. Els majors nivells de
creixement economic als
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d’ocupacio en aquests dos paisos. L'economia

Estats Units i Japé han
suposat majors nivells

europea, com que té menors taxes de
creixement, ha quedat condemnada a tenir mes
atur. Efectivament, al 1997 la taxa d'atur
europea rondava t'11% de la poblacio activa,
mentre que la del Japo i la dels Estats Units
eren del 3.5% i 5%, respectivament. En resum,
Europa creix menys, genera menys OCupacio i a
mes, perd mercats exteriors davant dels seus
competidors.

Aquests mals resultats economics de la
UE evidencien el problema de !a seva perdua de
competitivitat, que es deu als majors costos
laborals, socials, financers i fiscals que suporten
les empreses europees. Perod també, i tal com
s’observa al Grafic V, a les seves menors
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despeses en Recerca i Desenvolupament {(R+D)
{menors possibilitats de generar tecnologia
propial. Aixo es deu al fet que les despeses en
R+D son crucials per al creixement a llarg
termini, a traves del seu impacte en el canvi
tecnologic. Una prova d'aixo es que ta UE te una
participacto relativa menor als mercats
mundials de productes d‘alta tecnologia. Un
estud: recent de t'institut Alemany d'Analisi
Economica (IFO) calculava que les menors
despeses en R+D d’Europa enfront dels Estats
Units i Jap6 suposaran la pérdua
de 3 milions de treballadors en el
periode de 1996-99. Per tant, l2
competitivitat d'un pais depen,
entre d'altres factors, de la seva
tecnologia o el que és el mateix,
de la seva capacil-ax per innovar.
Aixo vol dir que els fonaments de
la competéncia es desplacen
cada cop més cap a la creacio i
assimilacié de coneixements. Com ha ingicat M.
Porter, les empreses aconsegueixen avantatges
competitius a traves d'innovacions.

Ets paisos de l'area de I'OCDE destinen al
voltant de 400.000 milions de dolars a paritat de
poder adquisitiu (PPA} a activitats de R+«D. Una
analisi percentual feta per VOCDE de les
despeses en R+D per paisos mostra que els
Estats Units destina a R+D ei 2,5% del seu
producte interior brut (P1B), la quai cosa
representa uns 170.000 milions de dolars; el
Japo inverteix 75.000 milions de dolars PPA
anuals en R+D, el que representa un 3% del seu

Gratic I}

A

'economia russa
comengca a donar
senyals de millora
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PIB. Eis europeus inverteixen relativament
menys en R-D, un 2% del PIB, aproximadament
120.000 milions de dolars PPA.

No obstant aixo, no tota la R+D ¢ el
mateix impacte sobre la produccio. Un recent
treball empiric de Garland i Pampition (vegeu
Bibliografia}, assenyala que les despeses en
R+D efectuades per les empreses son les que
tenen una major influéncia en la taxa de
creixement de la produccié. amb un efecte molt
més significatiu que les activitats de R+D
realitzades pel sector public 0
per les universitats. En aquest
sentit, hi ha una corretacio
positiva entre el creixement del
PIB i les despeses en R+D de les
empreses privades. Aixi mateix,
es troba un estret vincle entre
les despeses que fan les
empreses en R+D i la renda per
capita. En canvi, no es troba ¢ap
correlacio entre el creixement del PiB i la
despesa en R+D del govern i de les universitats.

El Grafic V mostra la menor despesa
relativa d'Europa en R+D (diferenciant entre [E]
realitzada per les empreses i altres institucions)
enfront dels Estats Units i Japo. La menor
despesa europea en R-D és una de les causes,
com ja s’ha assenyalat, de ia menor
competitivitat d’Europa davant dels seus dos
grans competidors.

2.3. Estats Units

Estats Units ha estat durant cinc anys el
motor de 'economia mundial. Els indicadors

Participacio {%) en les exportacions mundials de béns

Estats Units _
Japo

Alemanya
Franga ..o e -
Gran Bretanya_
italia

Espanya

Font: OCDE i OMC

1990
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Grafic IV
Creixement del PIB i taxa d'atur

Estats Units

dapo

Unio Europea

Font: FMI. “Perspectivas de fa economia mundial” i OCDE “World Econor
{1} Estimacions propies a partir de previsions de 'OCDE

per al primer semestre de 1997 assenyalen
i'esplendida situacio que atravessa !'economia
americana. El PIB creix a ritmes molt eievats, es
continua generant ocupacio i el comerg
internacional creix considerablement. Estats
Units segueix sent el primer receptor mundial
d'inversid directa estrangera. Les empreses
internacionals, especialment les europees,
s'instal.len als Estats Units principalment per
estar a prop dels seus clients, dels seus
competidors i de la vanguardia tecnologica,
pero tambe per la relativa flexibilitat del mercat
faborat america. Moltes empreses estan
cansades de les dificultats que troben a Europa
per contractar i acomiadar treballadors.

Si s"analitzen les relacions comercials
entre els Estats Units i la UE s'observa que
Estats Units té superavit comercial amb iz UE en
el sector d'alta tecnologia (informatica,

Gratic V
Despeses en R+D al 1994 (% PNB)

[ R

biotecnologia i telecomunicacions). Aixé es deu,
entre d’altres factors, ai fet que Estats Units |
Japo son els proveidors de dos tergos del
mercat europeu d'ordinadors. | aixo sembla
important de destacar-ho perqué, com ja hem
assenyalat, la competitivitat internacional d’un
pais depen del seu nivell tecnologic. Si
analitzem les exportacions manufactureres de
cada area geografica diferenciant entre
productes dalta, mitjana i baixa tecnologia, i
prenem com a referéncia la mitjana de I'OCDE
[Grafic Vi), s’observa que tant els Estats Units
com el Japo estan molt especiatitzats a exportar
productes d'alta tecnotogia. Contrariament,
Europa s'especialitza en productes de baix nivell
tecnologic.

A la mateixa conclusié s'arriba si |
s'utilitzen altres indicadors de competitivitat. De
la Dehesa utiiitza el nivell de concentracio

Estats Units

Japo .
Uni6 Europea

i Espanya, 1994
* Espanya, 1995
Espanya, 1996 _

Font:'INE i OCDE (1997).

1) Reatitzat pel Sector Public, Universitats i Institucions sense finalitats de lucre.
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Grafic Vi

Especialitzacio de les exportacions manufactureres: composicio de les exportacions de
cada pais prenent com a referéncia la mitjana (100} de 1'OCDE

Baixa tecnologia

Europa

font: The Econamist, 23 de novembre de 1996.

empresarial i assenyala que en mercats cada
cop més oberts i amb major nivell de
competencia es tendeix a la concentracio
empresarial i-geografica. Es a dir, a I'existéencia
d’un menor nombre relativ d'empreses
realment cornpetitives que competeixen
ferogment entre elles en un mercat giobal. En
aquest sentit, en paisos on hi ha mes
competéncia. com als Estats Units ial Japo, 1a
concentracio empresarial

retativa es molt meés gran que

en arees on hi ha menys ‘ ‘

competéncia com soOn Europa i
Espanva.

£l repte europeu

Per tant, i per més
rellevant que sigui la
convergencia de |'economia
espanyola a ta UE, no és, ni de
bon tros, més important que ia
necessaria convergencia que 13
mateixa Europa (inclosa
Espanya) encara ha de fer amb
altres arees economigues mes dinamiques i
competitives. A The Second Report by the
Advisory Group on Competitiveness, publicat el
desembre de 1995, es diu: “En general, la
despesa publica i privada per capita en Recerca i
Desenvolupament és menor en els paisos
europeus que en els seus principals
competidors. Actualment, a Europa, el repte
més gran és I'habilitat d’assegurar que els
resultats d'una recerca exitosa es tradueixen en
innovacions de mercat”.

La priotitat que té marcada la UE per ai
final del segle XX és la creaci6 d'ocupacio. No
obstant aixo, creixemnent, competitivitat i

Tecnologia mitja

Atta tecnologia

ocupacio van units. La incorporacio de noves

tecnologies crea ocupacio, ja que 'ocupacio

s‘estén a les industries de tecnologia punta,
mentre gue, al contrari, s’estanca en els sectors
de tecnologia mitjana i baixa. De fet, els paisos

que millor s’han adaptat a les noves tecnologies

i han orientat la seva produccio i les seves
exportacions cap als mercats d'alta tecnologia
en forta expansio, han tingut tendencia a crear
mes llocs de treball. En
aquest sentit, la UE i els
governs dels paisos europeus
son cada cop més conscients

Estats Units destina dels avantatges que poden

a R+D el 2,5% del seu representar les noves
PIB, Japd el 3%
ifa UE, un 2%

9 ’ politiques economiques que
n’accelerin I"assimilacio

tecnologies per a ta millora
de la competitivitat i ia
creacio d'ocupacio, per la
qual cosa s'estan plantejant

efectiva.
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