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LA EDUCAGION A TRAVES DEL DINERO ©

Por los Dres. A. POLAINO - LORENTE (2)
y M. P. GALAN MARTINEZ (3)

INTRODUCCION

Resulta innecesario comenzar esta co-
municacion resaltando la importancia
del factor econdémico, por ser algo sobra-
damente conocido.

Lo que sl hay que afirmar es que la
educacion esta en el centro de varias
fuerzas econdmicas no siempre conver-
gentes.

De lo que se trata, en definitiva, es
de que ese didlogo de la economia “so-
cial” (por llamarla de alguna manera) y
la economia individual, sus interlocu-
tores, familia-individuo-sociedad, hablen
un mismo lenguaje.

Por ello hay que empezar analizando
lo que supone la economia para el in-
dividuo

De un lado, el hombre tiene necesida-
des naturales y artificiales. Pero inclu-
50 las naturales no se dan en el hombre
igual que en el animal, sino impregna-
das de fantasia y libertad y vividas de
un modo intelectivo.

Por otra parte, estd claro que el ob-
jetivo de la economia es la satisfaccion
de las necesidades. Millan Puelles defi-
ne a la economia como “la técnica de
la. utilidad, en tanto que se ordena a
conseguir que éstas se satisfagan”. (1)

Las necesidades inferiores estan en
funciéon de la animalidad del ser hu-
mano, son las que mas apremian, y su
satisfaccién condiciona la aparicién de
otras necesidades muy diversas, de or-
den superior.

(1) Millan Puelles Economia y Libertad,
C.E.C.A.,, Madrid 1974. Pagina 21.

Las necesidades superiores son las que
atanien a los valores mas nobles, a los
que poseen el caracter de fines y no me-
dios, porque son apetecibles por si mis-
mos y no por su utilidad.

Claramente se desprende la conclusion
de que hay un nexo entre necesidades
inferiores y superiores con una media-
cién material. Para satisfacerlas, el hom-
bre cuenta con disponibilidades natu-
rales a las que frecuentemente afiade
los recursos de una técnica susceptible
siempre de progreso.

L. INFLUENCIAS DE LA SOCIEDAD EN
LA FAMILIA

La libertad del hombre ante sus nece-
sidades no estd exenta de condiciona-
mientos, y aunque éstos no suprimen
toda la libertad, hay que reconocer que
actualmente la tecnologia psicolégica in-
tenta reforzar esos condicionamientos.

Este fenémeno lo recibe la familia co-
mo una presion, una coaccién para no
quedarse atras en esta sociedad compe-
titiva. La creacién de nuevas necesida-
des se esta interpretando en la actuali-
dad como un sintoma de desarrollo.

Y es que la escasez economica se vive
como una forma de limitacién, cuando
en realidad lo que supone es sélo un
vaclo, una ausencia, una propiedad po-
sibilitadora de ese “llegar a ser” en gque
consiste el despliegue de la vida.

(1) Comunicacién al VI Congreso Nacio-
nal de Pedagogia. Madrid, Nov-Dic., 1976

(2) Profesor de Psicopatologia de la Uni-
versidad Complutense.

(3) Licenciada en Pedagogia.
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Por eso es preciso reconocer que la
economia es necesaria para el bienestar,
pero no suficiente, en tanto que ésta es-
ta referida a sélo un aspecto parcial
de éste: su connotaciéon material.

Una parte de este bienestar se mani-
fiesta a través del consumo, pero solo
una parte, por lo que el actual influjo
de la sociedad sobre la familia se ejer-
ce de forma nefasta al conducir a creer
gue el fin ultimo del hombre estda radi-
cado en el consumo.

En definitiva, la estructura de la so-
ciedad actual, en la que el tener es mas
cotizado que el ser, origina actitudes
en los padres que son transferidas mas
tarde a sus hijos, segin las cuales im-
portan mas los modelos consumista que
la persecucion de otros valores, indivi-
dualmernte elegidos.

. ACTITUDES DE LCS PADRES

Millan Puelles, en su libro Economia
v Libertad, dedica un capitulo a la Fe-
nomenologia del dinero, y afirma, por
una parte, que éste tiene el caracter de
ser algoc valioso por si mismo; y por
otra, que tiene una universalidad adqui-
sitiva, es decir, que es una mercancia
valedera para adquirir cualquier otra.

El modo en que el dinero se trascien-
de es su propia “circulacién”, hace de
él un medio necesario para la adquisi-
cién de bienes muy distintos.

La vivencia del tener dinero no se
identifica con una simple posesion. Lo
que hace falta es habérselas con él co-
mo algo util para la adquisicion de
cualquier mercancia, a condicion de
cambiarlo por ella.

Lo que hace el avaro es mantener la
decisionn de que su dinero conserve to-
da la universalidad adquisitiva. El ava-
ro renuncia a todo por no perder la po-
sibilidad de nada.

Estas breves consideraciones fenome-

U

nolégicas nos dan ocasion para tratar
un nuevo apartado de este trabajo: el
de las actitudes de los padres ante el
dinero, y sus resonancias pedagdgicas.

Ciertamente, la division de éstas ac-
titudes puede hacerse de una forma
sencilla:

A) Actitudes positivas: consideran el
dinero como un medio.

B) Actitudes negativas: son las que
coungideran el dinero como un fin. En
este caso, se quiere el dinero porque da
importancia, o porque significa poder o
porque compensa algun tipo de fracaso.

Esta actitud negativa suele darse c¢n
padres rigidos o autoritarios que se es-
pecializan en el porvenir, en el deber.
Esto lleva a otra deformacién: a que el
criterio de los hijos se hace sélo aten-
diendo al rendimiento académico, y por
tanto, se educa solo para el éxito. Las
aspiraciones de la persona se centran
entonces en metas préximas al dinero.
La autonomia personal se hace consis-
tir en estos casos en sélo una cuestion
de tipo financiero.

Quienes asi piensan parecen haberse
olvidado de que el dinero es ocasion y
condicién, pero no causa ni estimulo
determinativo de la conducta huma-
na.

Es frecuente también otro tipo de ac-
titud negativa en la que los padres in-
tentan comprar el afecto de sus hijos.
Late en el fondo un sentimiento de in-
seguridad en relacion con la eficacia
de los propios métodos educativos: una
inseguridad que intenta reafimarse por
medio de la compra del afecto de sus
hijos o través del dinero.

Sin embargo, rara vez consiguen su
proposito, porque las mercancias que se
manejan, son de distinta naturaleza:
ignoran que el dinero no puede ser susti-
tuldo por nada espiritual.

Estas actitudes suelen cristalizar, a



corto o a largo plazo, en algunos prejui-
cios que se manifiestan a diario en la
vida familiar. El vocabulario referido a
la economia; las actitudes frente a los
impuestos, herencias, negocios, y becas;
el tomar como criterio de valoracién de
las personas los signos externos de ri-
queza, todo ello constituye un modelo
que influird decisivamente en la educa-
cion de los hijos.

Todas estas consideraciones debieran
tenerse presentes en la educacion fami-
liar, sobre todo en los primeros afios, en
que los nifos interiorizan las normas y
valores de los padres a la vez que inten-
tan imitarlos.

1I11. EDUCACION PARA EL USD
DEL DINERO

Si esa imitacién tiene lugar en los
primeros afos, en la adolescencia suele
acontecer un movimiento pendular dis-
tinto, al intentar afirmarse la propia
personalidad.

Es en estos momentos, cuando, fre-
cuentemente, actiia el dinero como un
medio de comunicacién entre los com-
ponentes de algunos grupos juveniles.
La frase “no tengo dinero” es ademéas
de la clave para la aceptacién de sus
integrantes, 1a base del sistema de com-
plicidad desde la que enfrentarse al
aburguesamiento de los adultos.

En el fondo, existe la aspiracién ado-
lescente de que cada individuo sea va-
lorado, en su grupo, por lo que es y no
por lo que tiene o deja de tener

Este tipo de comportamiento suele ser
de rorta duracion. Cuando el joven cru-
za los umbrales inciertos de la edad adul-
ta, se empieza a atisbar los sintomas de
una nueva conducta, poco antes repu-
diada, cuyas metas suelen ser la esta-
bilidad y la seguridad.

De estas consideraciones se despren-
de como conclusién la necesidad de una
educacion para el uso del dinero. Pero
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para llevar a cabo esta tarea, es preci-
co fijarse unos objetivos y unos me-
dios para. llevarlos a cabo.

A este respecto, pueden considerarse
como objetivos principales los que si-
guen:

1. Llegar a conseguir un comporta~
miento humano mas maduro en todos
los aspectos de la vida implicados con
cuestiones econémicas. Para la educacion
en lo econdmico es necesario adquirir
experiencia en el manejo del dinero,
con objeto de formar correctas actitu-
des frente a los valores relativos.

2. Debe orientarse a la adquisicion de
actitudes positivas, es decir, a que el
dinero no sea para la persona el crite-
ric bésico de sus decisiones y activida-
des, sino mas bien un medio para sub-
venir a las necesidades propias y aje-
nas. De este modo se conseguira vaciar-
le de la carga afectiva en que va en-
vuelto.

3. Esta actitud positiva es la base pa-
ra la formaeiéon de futuros comprado-
reg capaces de decidir libremente sus
compras.

Precisamente, la presion ejercida por
la civilizacion industrial favorece 1la
creacion de nuevas necesidades, que con-
ducen, inevitablemente, a nuevas for-
mag de esclavitud.

4. Por ello, otro de los objetivos prin-
cipales ha de ser la formacion del in-
dividuo en la libertad para el uso de los
bienes materiales.

Millan Puelles afirma que esta liber-
tad moral es adquirida, y sefiala a con-
tinuacién sus dos dimensiones:

A. E]l dominio de los bienes materia-
les.

B. La apertura o elevacion al Bien
Comun.,

Por esta libertad moral, la persona no
es ‘“cosificada” por sus posesiones, y a
su vez, tampoco “cosificada” a otras per-
sonas con sus pertenencias.



5. Como otro de los objetivos, y en
relacion con lo que venimos tratando
podemos citar el de la solidaridad; ésta
es un deber basado en el sentido mis-
mo de la convivencia, no solo para lo-
grar bienes materiales, sino para con-
seguir también valores mas altos.

6. En principio, debe consignarse tam-
bién como un deber el hacer lo posi-
ble para conseguir el bienestar, para
que el hombre pueda participar en otros
bienes de Indole superior a los de ca-
racter meramente material.

Pero conviene hacer la precisiéon de
que dentro del bienestar es posible la
pobreza voluntaria; ésta es una autén-
tica liberacion de esa erronea forma de
instalacion en el bienestar consistente
en hacer de él, el mas alto bien. Con
la capacidad de renuncia, de desprendi-
miento, el hombre puede situarse en una
actitud superadora del reduccionismo ni-
velador del bienestar.

Para llegar a alcanzar los objetivos
agui enumerados, es necesario recurrir
a unos medios educativos que agilizen le
consecucion de dichas finalidades.

Entre estos medios educativos podemos
citar los que siguen:

1. Actualizar el potencial adaptativo
de cada individuo.

Hay que intentar conseguir no solo
una adaptaciéon psicolégica, sino tam-
bién ética, es decir, la adecuacién a las
situaciones que segin la conciencia per-
sonal sean aceptables.

Para llegar a esta adaptacion hay que
seguir todo un proceso que parte de las
experiencias que son previas a las acti-
tudes.

Se trata de provocar experiencias eco-
némicamente diversas, en orden a con-
seguir actitudes adecuadas, que sean a
su vez, el camino mas directo para la
formacion del criterio personal. En ul-
timo término, que sirvan de entrena-
miento de la flexibilidad adaptativa an-
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te otras situaciones econtmicas muy i~
versas. i

2. Un segundo medio para ia educa-
ciorn en el uso del dinero viene dado
por dos tipos de actividades muy liga-
das entre si: el trabajo y el ocio.

A) B3 importante que los sducandos,
desde sus primeros anos, vayan toman-
do conciencia de la idea del trabajo, los
valores que éste encierra, y sus relacio-
nes con el dinero .

La imposicion al nifo de pequefos
trabajos domésticos remunerables no s0-
lo le acerca a la relacion existente o>n-
tre trabajo y beneficio, sino también
consigue transformarle la vision que tie-
ne de io que le rodea: llega a apreciat
el valor real de sus pertenencias y de
las ajenas.

Por otra parte, hay situaciones prac-
ticas de entretenimiento en el uso del
dinero (como, por ejemplo, el llevar la
contabilidad de los gastos familiares;
el repartir el dinero a los hermanos,
ete.,), que consiguen dar una vision de
conjunto a la economlia familiar y del
papel que juegan en ella cada miembro.

£l llevar la contabilidad del propio
dinero proporciona al nifio la puntual
informacion acerca de los ingresos, pe-
ro sobre todo de los gastos, gue tienen
lugar en cada unc de los ambiftos on
que normalmente convive. Siendo asi
que éstos circulos convivenciales son
tres: el familiar, el escolar, y el social
(en su sentido méas amplio), tendra que
ver en cual de ellos hay un aumento de
gastos y preguntarse por sus causas.

Sélo de esta forma se podra llevar
a cabo un adecuado control de la =co-
nomia individual.

B) Desde el punto de vista del ocio,
es necesario tener siempre en cuenta
que éste contribuye al desarrollo de la
personalidad.

Por eso, en los primeros aflos de la
vida, cuando el jugar ocupa gran parte



de la actividad infantil, es un error
pensar que el juguete mas caro es el
mejor. En estos casos, generalmente, el
nino se convierte en espectador pasivo,
cuando lo que deberia fomentarse seria
todo lo contrario: que llegue a consti-
tuirse en protagonista activo de sus jue-
gos. Para ello es preciso fomentarle el
interés por la creacion de sus propios
juguetes, la invencién de nuevos juegos,
o utilizar de forma distinta los ya exis-
tentes. Con todo ello se conseguira, por
una parte, un aumento de la imagina-
cion constructiva, y por otra, ayudar
al conocimiento y familiarizacién con
todo lo que le rodea por medio de la
manipulacién.

Al llegar a la adolescencia suele dar-
se un cambio en las actividades que
ocupan el tiempo libre. Es en estos mo-
mentos cuando hay que tener presen-
te que el deporte y el turismo son mag-
nificos cauces para la formacién indi-
vidual.

En el deporte, se personaliza la vida
¥ se humanizan las relaciones sociales.

El turismo, cuando se subraya su as-
pecto cultural, es un agente de socia-
lizacién e integracién que amplia los
horizontes de la mentalidad juvenil.

2. Salta a la vista que en las consi-
deraciones precedentes subyacen dos
factores, 1a edad y el dinero de bolsillo,
(Taschengeld de los alemanes), sin cu-
va adecuada educacién nada de lo an-
terior podria llevarse a cabo.

Como escribe Oliveros (2), ‘“en pri-
mer lugar, los padres deben reflexionar
sobre sus propias actitudes y prejuicios
en lo econémico. De esta forma, apar-
te de influir educativamente, neutrali-
zan lo negativo de esta sociedad de con-
sumo evitando que se sientan arrastra-
dos por el ambiente”.

(2) Oliveros F. Otero, El dinero como me-
dio educativo. Eunsa. Pamplona 1973.
pagina. 6.
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El éxito de esta educacion es mayor
si se comienza pronto. Desde muy ps-
quefio, el niflo puede ir adquiriendo sa-
nas costumbres en cuanto a los gastos
se refiere.

Depende de los criterios de los padres
en exigir con flexibilidad.

Establecer una fecha periédica para
darles dinero, adecuada a la edad y al
modo de ser de cada hijo, les permite
responsabilizarse mas en los gastos.

Es un deber de los padres acostum-
brar a los hijos a saber gastar el dine-
ro, a ahorrarlo (para cosas concretas),
a darlo, y, a partir de cierta edad, a
ganarlo.

4. Para esto, hay que tener en cuen-
ta la jerargula de los blenes, donde el
nivel mas bajo pertenece a los que son
comunes 2l hombre y al animal, y don-
de la cima pertenece a los mas aspeci-
ficamente humanos.

5, Para mantener esta jerarquia es
necesario neutralizar la machacona in-
sistencia de la publicidad. Esto se zon-
seguird, desde el aspecto educativo, si
se proponen como temas de estudio y
conversacion de modo que lleven a mo-
dificar la. aceptacion masiva de los slo-
gans permisivos y consumistas de nues-
tra sociedad.

IV. CONCLUSION

Lo aqui expuesto puede sintetizarse
afirmando que de lo que se trata es de
ensefiar a vivir.

Este objetivo resulta dificil de alcan-
zar porgue la educacién se mueve en-
tre distintas fuerzas sociales y econé-
micas, de forma parecida a navegan-
tes de un mismo barco en el que ca-
da uno lleva un rumbo distinto.

En consecuencia, es mas importante
la educacién de la autonomia juvenil
que abandonarse a la insegura autono-
mia que proporciona el dinero.



